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CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES
PROGRAMA DE FORMACION COMPLEMENTARIA:

EL PROCESO DE LA VENTA

CENTRO DE GESTION DE MERCADOS, LOGISTICA Y TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION — DISTRITO CAPITAL

FECHA DE INICIO DE FORMACION: 24/06/24

FECHA LIMITE DE RECEPCION DE ACTIVIDADES: 24/07/24
CIERRE DE LA FORMACION 26/07/24

UNIDAD TEMATICA O RESULTADO DE CONF‘ifEEBNC'AS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE FECHAS DE ENTREGA
ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE APRENDIZAIJE (RAP) (FECHA — HORA) INICIA FINALIZA
Realizar la "Actualizacion de datos del
aprendiz", segun indicaciones. No 25/06/24 24/07/24
Actividades Iniciales N/A N/A calificable.
Participacidn en el "Foro social". No
2 24 24/07/24
calificable. 5/06/. /07/.
AA1. 260101048-01.
Elaborar un portafolio Realizar actividades 28/06/24
de  productos vy promocionales para el " Actividad 1 - Evidencia 1. 26/06/24 2/07/24**
= . . alas 3:00 p.m. " et N s
servicios teniendo en portafolio de productos Foro temadtico “Socializacion de
cuenta las etapas, los y servicios de acuerdo desarrollo de nuevos productos”
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beneficios,
caracteristicas,
ventajas, precio, valor
agregado, imagen
corporativa con disefio
de logotipo y creacidn
de marca de acuerdo al
escenario del producto.

al escenario.
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Actividad 1 - Evidencia 2.
Informe “Imagen corporativa”

AA2. Identificar los diferentes

260101048-02.
Realizar actividades
promocionales para el

Actividad 2 — Evidencia 1.

Cuestionario “Segmentacién de mercado”

. 2
segmgr.ltos del  mercado, portafolio de productos 4/07/24 " 3/07/24 9/07/24
especificando los conceptos y .. alas 3:00 p.m. - . .
. e y servicios de acuerdo Actividad 2 - Evidencia 2.
analizando sus caracteristicas. PN ”
con los segmentos de Informe “Ubicacién del segmento
mercados.
AA3. Aplicar la activacién para 2601_01048-03' L Actividad 3 - Evidencia 1.
, . Realizar activaciones . . w . -
categorias y marcas, teniendo para categorias y marcas Cuestionario “Mercados de interés
en cuenta los tipos de . 11/07/24
entornos y escenarios, segin en I?s diferentes alas 3:00 p.m.* | Actividad 3 — Evidencia 2. 10/07/24 16/07/24
. , escenarios de acuerdo “ .,
el mercado de interés, Informe “Seleccion del mercado de
. . . con segmentos de . .
evidenciado en un informe interés
. mercados.
escrito para la empresa.
8 e o e osanoas o, o
.g. Aplicar términos de Actividad 4 - Evidencia 1. 17/07/24 26/07/24
especifiquen  los  acuerdos . ., alas 7:00 p.m.* ) o R
. . negociacion con los Cuestionario “Proceso de negociacion
comerciales, politicas,

proveedores y clientes,
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SENA
objetivos y estrategias segun el | seglin politicas, Actividad 4 - Evidencia 2.
tipo de cliente. objetivos y estrategias Mapa conceptual «Proceso de negociacion»

establecidas por Ia
organizacion.

FECHA LIMITE DE RECEPCION DE ACTIVIDADES - 24/07/24

CRITERIO DE EVALUACION: A= Aprobado D= No Aprobado

*Horario sujeto a variacion. Siempre que se dé un cambio en la programacion, el instructor lo comunicara oportunamente a través de anuncios y/o correo
electrdnico.
** E|l Foro tematico queda habilitado hasta el 24/07/24 y se efectta corte para conclusion el 2/07/24
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